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	Arezzo non molla e riparte 2.0 – Start-up innovative
Avviso pubblico del 10 settembre 2021  per la concessione di contributi per la fase di costituzione di nuove imprese Start-Up innovative nel Comune di Arezzo
Modulo allEGATO 3  
FORMULARIO DEL PROGETTO DI IMPRESA


	


(Se non diversamente indicato, ogni riquadro descrittivo non deve superare 3000 caratteri)
INFOrmazioni generaLI
	Denominazione della nuova impresa start-up  innovativa

	

	sede legale

	

	sede operativa

	

	settore di attività – codici ATECO

	

	Promotori  (elenco nominativo dei promotori e ruolo previsto all'interno della nuova impresa  - indicare NOME, COGNOME, DATA E LUOGO DI NASCITA, ATTUALE RESIDENZA ANGRAFICA) )

	1. 

	2. 

	3. 

	4. 

	tipologia di nuova impresa:

Indicare la forma giuridica che assumerà la nuova impresa

	

	struttura proprietaria della costituenda impresa  (quote proprietarie e relativi intestatari)

	

	

	

	

	Descrizione sintetica (max 500 caratteri) della proposta progettuale di nuova impresa Start-up innovativa

	

	referente del progetto di nuova impresa e relativi contatti  (AI FINI DI EVENTUALI COMUNICAZIONI)

	Nome e cognome

	Indirizzo mail

	Ruolo all’interno del progetto di nuova impresa:




	Costo totale previsto del progetto di nuova  impresa

	€……………..




	Durata prevista del progetto imprenditoriale
Indicare la durata prevista in anni (min. 3 anni)

	


	Descrizione dell'idea imprenditoriale (concept), il suo contenuto innovativo,  la posizione strategica rispetto all'esistente anche tramite analisi SWOT  

	1 - Descrizione dell’Idea.

Problemi affrontati:

beneficiari/clienti target:

modello di impresa:

principali attività che verranno svolte:

 elementi distintivi del progetto e posizione rispetto all’esistente contesto di riferimento principale:

 Analisi SWOT:

Teoria del cambiamento alla base dell’idea di nuova impresa:

2 – Roadmap
passaggi da attuare per realizzare l’idea progettuale:




	Descrizione dell'attività economica che si intende svolgere, il settore di attività,  il bisogno insoddisfatto  o l'opportunità nel mercato individuato per il prodotto/servizio offerto.
Bisogni che si intende soddisfare – opportunità che si intende cogliere rispetto all’offerta, se esistente,  degli attuali  competitor



	


	analisi di mercato, la concorrenza, il vantaggio competitivo;
Prodotto o servizio che si intende produrre o erogare nell’ambito del più ampio settore di riferimento

Elementi di differenziazione del prodotto servizio della nuova impresa rispetto all’esistente, sia riguardo ai processi produttivi che al tipo di prodotto servizio che si intende realizzare;

Vantaggio competitivo individuato in relazione alle innovazioni di prodotto o di processo e ai costi e prezzi comparati alla concorrenza,

	


	caratteristiche fisico tecniche ed economiche del prodotto/servizio che sarà immesso nel mercato;
tecnologiche; fisiche;materie prime utilizzate; ciclo di vita; tipo di confezione; servizi annessi; garanzie; qualità;design;marca; costi;  prezzi, etc la cui combinazione fornisce un insieme di benefici al potenziale cliente-utilizzatore nel mercato di riferimento.  

	


	costi dettagliati  del progetto di nuova impresa,  gli investimenti necessari previsti,  la loro proiezione temporale di impiego.

	


	fonti di finanziamento degli investimenti  individuate
a) copertura finanziaria extra contributo comunale

b) mezzi propri – quote dei soci

c) indebitamento – principali caratteristiche

d) altre fonti – (crowdfunding; altre agevolazioni pubbliche o private  etc)

	A)

B)

C)

D)




	Mercati di riferimento – piano di marketing – azioni principali individuate, output e risultati attesi.
a) Indicare il principale mercato di riferimento (locale, nazionale, internazionale), i canali commerciali individuati e l’organizzazione delle vendite prevista.

b) Indicare gli elementi principali del piano di marketing in relazione ai mercati di riferimento individuati, le azioni e attività promozionali, gli output e i risultati che si attendono

	a)

b)




	Sostenibilità economica
Descrizione del  “modello di business” in grado di assicurare la sostenibilità economica delle attività,  le principali voci di costo e di ricavo nella fase di esercizio dell’attività, per il primo anno e  per i due anni successivi, indicando le modalità di stima dei ricavi e dei costi e le ipotesi su cui sono state effettuate (es. quali dati di mercato, quali trend, quali fonti etc.) gli  investimenti necessari previsti, fatturati che si prevede di raggiungere in base al crono programma di sviluppo della attività dell’impresa per almeno i tre anni sucessivi,  gli equilibri economico finanziari da garantire.

	


	Analisi dei rischi
Es. Scenari di rischio presi a riferimento

Misure previste di attenuazione/eliminazione dei rischi individuati

Elementi legali normativi relativi ai processi produttivi,  ai mercati e ai  prodotti di riferimento dell’impresa che possono condizionare l’attività prevista

	


	organizzazione produttiva e relativi  processi di produzione/erogazione dei beni/servizi
es. struttura produttiva - fasi del ciclo produttivo – fattori produttivi impiegati – processi ordinari o innovativi attivati

	


	organizzazione manageriale dell’impresa – principali  figure e ruoli previsti – team del progetto imprenditoriale- competenze, esperienze e ruoli; know-how necessario se interno o esterno alla compagine dell’impresa.
es. struttura organizzativa per  aree aziendali o per progetti - organigramma

	


	Durata prevista del progetto – esposizione del crono-programma delle attività
es. descrizione delle macro-attività di sviluppo del piano di impresa e la loro durata esposta in diagramma di Gantt

	


	autovalutazione estesa finale ex-ante del progetto imprenditoriale esposto,  che ne riassuma la sua fattibilità e  sostenibilità in termini:  -economico-finanziari, - ambientali,  - sociali

	


Luogo e data ______________________________

                                                                         Firma Proponente/i 


(individuale o di tutti i componenti del gruppo di aspiranti imprenditori)

N.B.

ALLEGARE COPIA DI UN DOCUMENTO IN CORSO DI VALIDITA’ di ogni persona che ha sottoscritto il documento
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